Kundenbetreuung

Verkauf lebt davon, dem Kunden nach dem Produktverkauf eine Serviceleistung zu bieten.

Überlegen Sie, welchen Service Sie Ihren Kunden bieten können.

Beispiele

( Informationen über Neuerungen
( Automatische Updates
( Reinigungs- und Wartungsarbeiten
( Newsletter
( Schulungen
( Auskunftsdienste

Angebot:



Liste der Serviceleistungen:
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